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Ｄ
Ｔ
Ｒ
Ｉ

Ｃ
社
で
は
、

あ
い
お
い
損

保
（
現
あ
い

お
い
ニ
ッ
セ

イ
同
和
損

保
）
駐
在
員

の
日
吉
佑
介

氏
が
社
内
を

案
内
し
た
ほ

か
、
ア
ー
ネ

ス
ト
・
ヒ
デ
オ
・
フ
ケ
ダ
J

r
Ｃ
Ｏ
Ｏ
が
講
演
し
た
。

フ
ケ
ダ
氏
は
、
日
本
の
保

険
業
界
と
の
大
き
な
違
い
と

し
て
労
災
保
険
の
民
間
参
入

が
認
め
ら
れ
て
い
る
こ
と
を

挙
げ
る
一
方
、
ダ
イ
レ
ク
ト

系
自
動
車
保
険
の
進
展
は
日

本
の
現
状
と
類
似
し
て
い
る

と
説
明
。
ま
た
、
現
地
の
保

険
会
社
は
、
自
社
も
含
め
て

日
本
と
同
様
に
代
理
店
制
度

を
導
入
し
て

い
る
と
し
、

「
個
人
マ
ー

ケ

ッ

ト
」

「
法
人
マ
ー

ケ
ッ
ト
」「
生

保
と
労
災
保

険
」
の
3
種

類
に
大
き
く

特
化
し
て
い

る
現
状
を
紹

介
し
た
。

ハ
ワ
イ
で

3
番
目
の
シ

ェ
ア
を
持

ち
、
法
人
マ
ー
ケ
ッ
ト
で
は

現
地
で
ト
ッ
プ
シ
ェ
ア
の
F

I
R
S
T

I
N
S
U
R
A

N
C
E
社
の
視
察
で
は
、
東

京
海
上
日
動
か
ら
出
向
の
駐

在
員
、
春
山
泰
行
氏
が
社
内

を
案
内
。
そ
の
後
「
日
米
保

険
業
界
の
相
違
点
」
や
「
代

理
店
経
営
の
課
題
」
に
つ
い

て
講
演
し
た
。

特
に
コ
ン
プ
ラ
イ
ア
ン
ス

に
つ
い
て
は
、
ハ
ワ
イ
で
は

完
全
な
自
己
責
任
と
な
っ
て

い
る
こ
と
か
ら
当
局
か
ら
保

険
会
社
へ
の
指
導
が
全
く
な

い
こ
と
や
、
基
本
的
に
は
結

果
主
義
が
採
ら
れ
て
い
る
た

め
、
問
題
が
生
じ
た
と
し
て

も
損
害
賠
償
の
請
求
が
な
け

れ
ば
特
に
罰
則
な
ど
が
な
い

こ
と
な
ど
を
説
明
。
ま
た
、

日
本
青
年
会
議
所
（
Ｊ
Ｃ
）
保
険
部
会
は
9
月
14

日
か
ら
3
泊
4
日
の
日
程
で
、
ハ
ワ
イ
・
ホ
ノ
ル
ル

で
研
修
会
を
行
っ
た
。
参
加
者
一
行
は
、
あ
い
お
い

損
保
（
現
・
あ
い
お
い
ニ
ッ
セ
イ
同
和
損
保
）
出
資

の
Ｄ
Ｔ
Ｒ
Ｉ
Ｃ
社
と
東
京
海
上
日
動
出
資
の
F
I
R

S
T
I
N
S
U
R
A
N
C
E
社
の
現
地
損
保
2
社
の

ほ
か
、
M
A
T
S
U
K
A
W
A
I
N
S
U
R
A
N
C

E
A
G
E
N
C
Y
と
N
O
G
U
C
H
I
＆
A
S
S
O

C
I
A
T
E
S
の
現
地
代
理
店
2
社
を
訪
問
し
た
。

研
修
後
、
団
長
の
松
本
一
成
氏
（
㈱
Ａ
Ｒ
Ｉ
Ｃ
Ｅ
ホ

ー
ル
デ
ィ
ン
グ
ス
社
長
）
は
「
今
回
の
研
修
で
得
た

知
識
や
ノ
ウ
ハ
ウ
な
ど
を
今
後
の
代
理
店
経
営
に
生

か
す
と
と
も
に
、
日
本
で
の
魅
力
的
な
保
険
業
界
の

創
造
に
役
立
て
た
い
」
と
述
べ
た
。

今
後
の
代
理
店
経
営
に
生
か
す

会員など11人が参加

FIRSTINSURANCE社で
春山氏から説明を受ける

ＪＣ保険部会 ハワイで研修会を開催

日日系損保、代理店 4社を訪日系損保、代理店 4社を訪問問

同
社
で
は
代
理
店
と
の
間
で

役
割
分
担
を
明
確
化
し
て
い

る
こ
と
を
強
調
。
「
経
営
の

安
定
性
を
示
す
格
付
け
や
対

応
の
速
さ
、
引
き
受
け
の
自

由
度
、
パ
ー
ト
ナ
ー
と
し
て

の
仕
事
の
し
や
す
さ
を
常
に

意
識
す
る
こ
と
で
、
代
理
店

か
ら
選
ば
れ
る
保
険
会
社
を

目
指
し
て
い
る
」
と
述
べ

た
。一

方
、
ハ
ワ
イ
で
は
非
常

に
珍
し
い
「
1
社
専
属
代
理

店
の
ビ
ジ
ネ
ス
モ
デ
ル
」
を

展
開
す
る
M
A
T
S
U
K
A

W
A

I
N
S
U
R
A
N
C

E

A
G
E
N
C
Y
で
は
、

ウ
ェ
イ
ン
・
マ
ツ
カ
ワ
代
表

か
ら
同
社
の

沿
革
や
業
務

内
容
な
ど
の

説
明
を
受
け

た
。同

社
は
、

今
年
で
設
立

年
を
誇
る

401
社
専
属
の

代
理
店
。
設

立
当
初
は
生

保
の
み
だ
っ

た
が
、
収
益

の
安
定
性
の

観
点
か
ら
5

年
目
以
降
か
ら
は
損
保
の
取

り
扱
い
を
開
始
。
現
在
で
は

保
有
契
約
の
9
割
を
損
保
で

占
め
て
い
る
。
徹
底
的
な
事

務
効
率
化
と
地
域
ブ
ラ
ン
デ

ィ
ン
グ
力
の
向
上
を
図
っ
た

と
い
う
。
マ
ツ
カ
ワ
代
表
は

「
会
社
の
ブ
ラ
ン
ド
力
向
上

に
は
、
市
場
・
地
域
・
顧
客

が
自
社
へ
ど
の
よ
う
な
イ
メ

ー
ジ
を
持
つ
か
を
考
え
る
こ

と
が
重
要
。
そ
の
た
め
に

も
、
地
域
を
熟
知
し
た
対
応

を
取
る
こ
と
が
必
要
だ
」
と

の
考
え
を
示
し
た
。

法
人
マ
ー
ケ
ッ
ト
に
特
化

し
た
乗
合
代
理
店
N
O
G
U

C
H
I
＆
A
S
S
O
C
I
A

T
E
S
で
は
、
野
口
英
夫
Ｃ

Ｅ
Ｏ
が
代
理
店
経
営
に
つ
い

て
講
演
。
代
理
店
の
組
織
化

や
経
営
の
効
率
化
、
バ
ッ
ク

オ
フ
ィ
ス
の
必
要
性
な
ど
に

つ
い
て
実
例
を
挙
げ
て
紹
介

し
た
。

特
に
、
組
織
の
役
割
分
担

で
は
「
経
営
者
は
ス
タ
ッ
フ

一
人
一
人
の
得
意
分
野
を
把

握
し
、
そ
れ
に
特
化
す
る
形

で
業
務
を
割
り
振
ら
な
け
れ

ば
、
組
織
と
し
て
の
真
の
相

乗
効
果
が
発
揮
で
き
ず
、
寄

り
合
い
所
帯
に
な
っ
て
し
ま

う
」
と
指
摘
。
「
良
い
人
材

を
厳
選
し
て
採
用
す
る
こ
と

こ
そ
が
、
経
営
者
に
求
め
ら

れ
る
」
と
強
調
し
た
。

NOGUCHI＆ASSOCIATESでの講演模様


